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Программа семинара  

«Личная безопасность»

Аудитория, на которую рассчитан семинар:
· Руководители (первые лица) компании;

· менеджеры среднего и высшего звена компании;

· сотрудники, в чьи должностные обязанности входит решение вопросов безопасности бизнеса; 

· сотрудники Служб безопасности, частных охранных предприятий и иных структур по безопасности. 

Цель семинара формирование у слушателей целостных знаний и умений по личной безопасности  

Время 8 академических часов ( 1 дневный семинар)
Программа семинара

Тема 1 Роль и место личной безопасности в системе безопасности компании
· цели и задачи обеспечения безопасности компании;

· объекты и субъекты обеспечения безопасности компании;
· цели и задачи обеспечения безопасности компании;
· основные виды угроз интересам компании;
· средства обеспечения безопасности компании;
· способы функционирования системы безопасности компании;
· принципы организации и функционирования системы безопасности компании; 
· структура системы безопасности компании;
· порядок создания системы безопасности компании;
· роль и место личной безопасности в системе безопасности компании.
Тема 2 Порядок приобретения, хранения, ношения и применения оружия физическими лицами

· классификация оружия;
· виды гражданского оружия;
· Лицензирование приобретения оружия, порядок приобретения лицензии, аннулирование лицензии;
· приобретение гражданского оружия (покупка, награждение, наследование, дарение);
· некоторые особые условия приобретения охотничьего оружия;
· регистрация гражданского оружия;
· хранение оружия и патронов;
· ношение гражданского  оружия;
· перевозка гражданского оружия. Особенности перевозки воздушным транспортом;
· изъятие гражданского оружия;
· контроль органов внутренних дел за оборотом оружия и патронов;
· ответственность за незаконный оборот оружия; 
· возможность применения огнестрельного оружия, практические рекомендации лицу, применившему оружие

Тема 3 Психология безопасного поведения первых лиц компании

· психофизиологические аспекты ведения разговора с людьми (коллегами, конкурентами и т.д.);
· нейролингвистическое программирование, как способ влияния на людей;
· некоторые правила общения с людьми, представляющими опасность;

· основы невербального общения с людьми;

· различные способы получения конфиденциальной информации у первых лиц компании 

